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INTRODUCERE

In ultimii ani, in multe tiri din lume au loc
schimbari cardinale in ramurile care pana nu demult
se aflau in proprietatea statului si erau administrate
de stat. In orice stat existd ramuri strategice, care
reprezintd proprietate de stat. Administrarea
eficientd a proprietdtii de stat reprezinta baza
reglementérii economice a tarilor dezvoltate, dar
aceastd administrare devine tot mai grea.
Intreprinderile de importanta strategici pentru
economiile multor tari nu pot fi privatizate, iar in
bugetul de stat de obicei nu sint resurse financiare
suficiente pentru dezvoltarea acestora. Situatia n
cauza poate fi solutionatd prin luarea unor decizii de
imbinare a resurselor statului, cu potentialul lui de
proprietate, si sfera de afaceri, care dispune de
mijloace baneste pentru a investi In aceste intre-
prinderi. Afard de aceasta, sectorul privat poate con-

tribui la parteneriat §i cu experienta manageriala.

1. CARACTERSITICA GENERALA A
PPP

Economia de piatd se caracterizeaza prin
flexibilitatea deciziilor care se iau la nivel de stat. In
tarile cu economie de piatd dezvoltata, autoritatile
administratiei publice centrale si locale folosesc
dreptul lor de proprietar pentru a influenta direct sau
indirect asupra proceselor economice care au loc in
tara.

In Moldova, perioada de formare haotici a
relatiilor de piatd s-a Incheiat si in prezent are loc
constientizarea rolului statului in economia de piata.
Actualmente, problema managementului eficient a
proprietatii de stat poate fi solutionatd prin
precizarea structurii acesteia, evaluarea situatiei
curente, determinarea uzurii §i  volumului
investitiilor necesare pentru asigurarea eficacitatii
functionarii ei, precum si determinarea directiilor de
dezvoltare structurald a proprietatii de stat si
conlucrarea statului cu sectorul privat in domeniile
economiei nationale unde este imposibild
privatizarea proprietatii de stat.

Pornind de la ,Strategia de atragere a
investitiilor si promovare a exporturilor pentru anii
2006-2015”, dezvoltarea economica durabild a tarii
este posibila doar in cazul implementarii unor
politici economice coordonate §i pro-active de

Reducerea finantarii de stat si lipsa
investitiilor 1n sectoarele care nu pot fi supuse
privatizarii cer aplicarea unor noi metode de
atragere a investitiilor in aceste sectoare. Una dintre
caile de realizare a acestui obiectiv poate fi
parteneriatul public-privat.

Parteneriatul public-privat (PPP)
reprezinta o modalitate viabila de interactiune
institutionala intre stat si sfera businessului, de
introducere a managementului privat in
serviciile publice, pe calea wunei legaturi
contractuale de lungi durata intre un operator
privat si o autoritate publica. Parteneriatul
public-privat asigura, in mod fundamental,
realizarea, in totalitate sau partial, a serviciului
public proiectat, ficind apel la know-how-ul si
resursele sectorului privat.

Implementarea mecanismului de parteneriat
public-privat, in scopul cooperarii dintre domeniul
public si cel privat in domeniul investitiilor n
infrastructurd, poate fi efectuata, in special, in acele
sectoare unde sint necesare investitii majore, in
functie de importanta strategicd a acestora pentru
economia nationald.

In plan international, interesul pentru
promovarea  parteneriatului  public-privat  se
orienteaza spre trei directii principale:

- realizarea de investitii in infrastructurd;

- cresterea eficientei utilizarii resurselor
financiare;
- valorificarea comerciald superioard a

fondurilor investite.

Parteneriatul public-privat trebuie privit ca o
optiune viabild, printre alte modele traditionale
existente.

2. NECESITATEA INTRODUCERII
PPP-LUI IN MOLDOVA
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Actualmente, situatia privind asigurarea
populatiei cu diferite tipuri de servicii, asa cum sint
serviciile comunale (apa si canalizare, energie
termicad, gaze si energie electricd), precum si alte
servicii —  transport obstesc, servicii de
telecomunicatii si altele, este de urmatoarea natura:
reglementarea tarifara (metodologia) impune pe toti
acei care lucreazd in sectoarele date se mareasca
cheltuielile. Un exemplu simplu — metodologia de
formare a tarifelor este urmatoarea: cu cit mai mare
este pretul de cost, cu atat mai mare este tariful.

Neavand acces la procedura formarii
preturilor, populatia cade de acord cu aceste conditii
si achitd toate platile. Statul, la randul sau,
deocamdata nu intreprinde masuri semnificative in
vederea protejarii populatiei.

In asemenea conditii, orice agent economic
este interesat sd mareasca pretul de cost, nu sa-1
micsoreze. Deci regulile de joc in ramurile
respective sint formate astfel Incat acestea nu pot
lucra economic normal, cu alte cuvinte nu
economisesc resursele si lucreaza neefectiv. In atare
conditii, atragerea investitiilor 1si pierde sensul,
deoarece lipseste motivarea eficientii activitatii de
antreprenoriat in ramurile date si, ca urmare, suntem
martori cd nimeni nu se ocupa cu business-ul in
ramurile date.

Cauza este ca sfera datd poartd un caracter
social si prezintda producerea cu un risc inalt.
Factorii determinanti sunt: capacitatea de plata slaba
a majoritatii populatiei la momentul dat, situarea
geograficd a tarii, lipsa de resurse energetice
proprii, precum si climatul Moldovei. Calitatea si
preturile la energia electrica si gaze sint probleme
de nivel de stat, iar prestarea serviciilor de asigurare
cu energie termicd, de aprovizionare cu apa si de
canalizare tin de competenta administratiei locale.

Organizarea prestarii serviciilor in medicina
si educatie, turism si odihna copiilor si familiilor
depinde de politica promovata de organele centrale
si de autoritatile administratiei publice locale.

Chiar si in tdrile in care existd conditii
economice mai favorabile, asa cum este Marea
Britanie, apar probleme din cauza ca relatiile date
cer o baza juridica solida si un nivel inalt al culturii
relatiilor dintre caracterul public al prestarii acestor
servicii si interesele business-ului privat.

In aceste conditii, cAnd unele ramuri ale
economiei nationale nu pot fi privatizate, a aparut
ideea parteneriatului public-privat. Conceptul in
cauza presupune ca statul, prin diferite forme,
acordd unui agent economic privat dreptul de a
desfagura activitdti economice in domeniul
proprietatii publice. In cazul dat, responsabilitatea
completd o poarta agentul economic privat, iar rolul

autoritatilor administratiei centrale si locale consta
in supravegherea, prin sistemul de monitorizare
(acest sistem trebuie bine pus la punct), a
indeplinirii obligatiilor de citre agentul economic
privat. Actualmente, parteneriatul public-privat este
atragator, mecanismul lui este simplu si rapid,
permitand ca fondurile care pand la introducerea
acestuia lucrau riu si functioneze eficient. In
conditiile parteneriatului public-privat, proprietarul
primeste pentru proprietatea sa (pe care nu poate
gestiona efectiv) o anumitd platd sau rentd, iar
agentului economic privat 1i revin veniturile
obtinute de la exploatarea acestei proprietati. Dupa
parerea noastra, referitor la sectorul gospodariei
comunale nu trebuie sa vorbim atat de atragerea
investitilor, cit de un management eficient, deoarece
in orice ramurd investitile sint rezultatul
managementului eficace. Aceasta se refera la toata
sfera prestarii serviciilor (In medicind, educatie au
fost create multe structuri private, dar calitatea
serviciilor prestate lasd mult de dorit). Pentru
populatia noastra, cea mai dureroasa este problema
functiondrii  complexului  prestarii ~ serviciilor
comunale. Organizarea §i functionarea acestui
sistem este un monopol tehnologic (cu tevi de
diametru mare, uzate, sistem construit Incad in
perioada sovieticdi nu numai pentru deservirea
locuitorilor oraselor, dar si pentru asigurarea
industriei). Situatia actuald necesitd identificarea
unor noi forme de organizare a prestarii acestor
servicii.

Problema-cheie constd 1n faptul cum
business-ul privat poate aprecia riscurile intrarii n
sectorului gospodariei comunale. In principiu, aici
existd doud tipuri de riscuri: contractele intre
proprietar (statul) si agentul economic privat si intre
agentul economic privat si consumatorul serviciilor
respective. In prezent, in tara noastri aceste tipuri
de contracte nu functioneaza. Pentru business,
problema contractarii acestor relatii joacd un rol
foarte important, deoarece 1i oferd posibilitatea ca,
in cazurile cdnd apar conflicte cu reprezentantii
administratiei locale sau cu consumatorii, sa se
adreseze in instantele judecatoresti. Existd si alt
aspect dificil pentru partenerul privat — tinand cont
de starea actuald a retelelor in sfera aprovizionarii
cu apa potabilda si canalizare, precum i
aproviziondrii cu energie termica, consideram ca
partenerul privat va fi foarte ingrijorat de aspectul
dificultatii  determinarii  perioadei legate de
recuperarea investitiilor. Este evident faptul ca noi
nu trebuie sa repetdm experienta anilor *90 privind
privatizarea fostului patrimoniul al statului, al cérui
proprietar era intreaga societate. In primul rand, se
impune luarea unei decizii privind implementarea
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parteneriatului public-privat in societatea noastra.
Dacad raspunsul este pozitiv, este necesard
efectuarea unei inventarieri generale, pe republica si
pe unitatile administrativ-teritoriale in parte, in
vederea reevaludrii fondurilor fixe.

3. MODELELE PPP-LUI

In ultima vreme, in majoritatea tarilor
europene si in tarile de pe alte continente se
constatd o crestere ascendentd a interesului pentru
cooperarea dintre sectorul public si cel privat in
realizarea de proiecte de infrastructurd in diferite
sectoare de activitate. Cresterea disponibilitatii
sectorului privat de a prelua o serie de
responsabilitdti si riscuri si a sectorului public de a
privatiza serviciile de utilitate publicd a avut ca
rezultat multiplicarea eforturilor de introducere a
conceptului de parteneriat public-privat la realizarea
obiectivelor si proiectelor economico-sociale.

Practica mondiala aratd ca exista trei modele
de astfel de relatii.

a) Modelul german. Acest model constd in
transformarea  iIntreprinderii  municipale (din
sectorul termoenergetic sau din domeniul prestarii
serviciilor de aprovizionare cu apa si de canalizare)
in societate pe actiuni, pachetul de control sau
100% din actiuni apartinind municipiului. In acest
caz fondatorul transmite toatd infrastructura
intreprinderii in calitate de parte in fondul statutar.
Deci, fondurile fixe intra In fondul statutar al
intreprinderii, insd principalul proprietar rdmane
administratia locald. Acest model reprezintd o
evolutie fatd de situatia actuald, oferind posibilitatea
de a perfectiona relatiile prin intermediul consiliului
de directori, adundrii actionarilor etc. Neajunsul
acestui model rezida in aceea ca el nu se bazeaza pe
o activitate de antreprenoriat reald si nu rezolva
problema principala — formarea unui management
eficient. Controlul este exercitat de puterea locala,
care nu dispune de mijloace financiare suficiente,
iar businessul privat nu este interesat sa investeasca
in astfel de conditii: interesele puterii si ale
businessului sint diferite. Reprezentantii
businessului asteaptd beneficii si profituri imediate,
serviciilor comunale. Acest model se orienteaza
preponderent spre finantarea de la buget. In
Germania mijloacele financiare pentru reconstructia
si modernizarea spatiului locativ sint oferite in
calitate de granturi din bugetul tarii sau de credite,
al caror cost este foarte mic. Aici trebuie insa
subliniat faptul cd Germania isi poate permite acest
lucru, pe cand Moldova — nu.

b) Modelul francez. Modelul dat constd in
reorganizarea Intreprinderilor, reprezentind o
constructie a relatiilor dintre putere si business in
care se pdstreaza proprietatea municipald asupra
obiectelor  infrastructurii ingineresti, insa
gestionarea se realizeaza de catre reprezentantii
businessului pe baza de contract.

Modelul in cauzd a primit denumirea de
francez deoarece a fost initiat in aceasta tard, insa in
prezent poate fi intdlnit oriunde in lume. Acest
model este preluat Indeosebi de tarile in curs de
dezvoltare. in cazul adoptirii acestui model, poate fi
scoasd de pe ordinea de zi dureroasa, pentru poporul
nostru, problemd a privatizarii sistemului de
deservire comunala, ca sistem de importanta vitala.
Modelul dat este o cale de a forma, pe baza de
concurentd, relatii de parteneriat intre business si
putere. In cadrul acestui model se poate vorbi
despre diferite forme de parteneriat. Principala
caracteristica a acestei metode este cd puterea nu ia
parte directd la gestionarea propriu-zisa, insa, prin
sistemul de monitoring si prin indicii formulati ca
obiectiv, supravegheaza executarea de catre
reprezentantii businessului a obligatiilor lor, iar in
caz de abatere a indicilor obtinuti de la nivelurile
situatia. Consideram cd acest model va aduce
investitii suficiente 1n sistem, va minimiza riscurile
si, In final, va optimiza preturile la serviciile din
sectorul dat.

¢) Modelul britanic. Al treilea model
presupune privatizarea obiectelor, adica trecerea
acestora in proprietatea privata a companiei private.
In domeniul aprovizionarii cu api, acest sistem a
fost utilizat pe larg in doua tari: Marea Britanie si
Chile. Esenta modelului constd in privatizarea
fondurilor fixe ale sferei comunale de catre
structurile private si scoaterea de la administratia
locala a responsabilitatii pentru prestarea serviciilor
comunale. Insi reiesind din faptul ca sfera
serviciilor comunale reprezinta un monopol natural,
tarifele la prestarea serviciilor comunale sint
coordonate cu structurile statale.

Coordonarea poate fi efectuatd la nivel de
municipiu, cu conditia sd corespundd politicii
statului In domeniul tarifelor. Acest model a fost
aplicat in Tallin la inceputul anilor ’90 privind
asigurarea cu apa. Functionarea acestei intreprinderi
si vanzarea ei a fost posibild datorita starii tehnice
satisficatoare. In Moldova acest lucru nu este
posibil, deoarece fondurile fixe sint foarte uzate.
Pentru a functiona, modelul in cauza necesita o baza
juridica bine dezvoltata si o culturd inalta a relatiilor
dintre putere si societate.
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4. PRINCIPIILE PPP-LUI

Selectarea partenerilor privati si incheierea
contractelor de parteneriat public-privat trebuie sa
se efectueze (la toate etapele — anuntarea
concursului, incheierea contractului si derularea
acestuia) cu respectarea urmatoarelor principii:

- transparenta, respectiv punerea la dispozitia
tuturor celor interesati a informatiilor referitoare la
aplicarea procedurii pentru atribuirea contractului
de parteneriat public-privat;

- tratamentul egal, nediscriminatoriu pentru
toti ofertantii, respectiv aplicarea in mod
nediscriminatoriu a criteriilor de selectie §i a
criterillor ~pentru atribuirea contractului de
parteneriat public-privat;

- respectarea programului de desfasurare a
procedurii stabilit de autoritatea publica. Procedura
de selectie trebuie sa se desfiasoare in strictd
conformitate cu programul stabilit s§i aprobat
anterior de autoritatea publica;

- claritatea comunicéarii cerintelor autoritatii
publice. Cerintele autoritatii publice, orice element
care poate prezenta un risc pentru proiect, precum si
restrictiile pentru bunul mers al proiectului trebuie
sd fie clare pentru a fi bine intelese si efectiv
comunicate investitorilor;

- demnitatea si independenta. Pe tot parcursul
procesului de evaluare, membrii comisiei de
evaluare trebuie sa facd dovada unei demnitati
morale si profesionale absolute, asumatd prin
declaratii personale;

- recunoasterea mutuald, adica acceptarea de
catre autoritatea publicd a produselor si serviciilor
oferite de candidatii din alte state;

- libera concurentd, respectiv asigurarea
conditiilor pentru ca orice candidat, sd aibd dreptul
de a deveni, in conditiile legii, contractant;

- standardizarea proceselor de parteneriat,
ceea ce presupune necesitatea recurgerii la
»Standardizare” pentru atragerea i interesarea
partilor (standardizarea contractelor; a sistemului de
licitatii; a serviciilor publice);

- echilibrul optim intre managementul
financiar descentralizat si sistemul de control;

- responsabilitatea ca baza pentru relatiile cu
autoritatile bugetare;

- asumarea  diseminarii  depline a
informatiilor, adicd asigurarea accesului la
informatia respectiva si distribuirea acesteia.

5. FORMELE PPP-LUI POSIBILE iN
MOLDOVA

In societatea contemporand sint recunoscute
cateva forme de parteneriat public-privat. Aceste
forme se diferentiaza dupa nivelul de repartizare a
riscului intre parteneri, responsabilitatea
investitionald si responsabilitatea de management.
In continuare vom prezenta urmitoarele forme
existente.

a) Contractul de deservire (contractele de
prestare a serviciilor publice). Scopul acestor
contracte este micsorarea costului serviciilor
prestate de stat (municipii). Statul atrage prin
concurs agenti economici cu orice forma juridica,
inclusiv intreprinderi mici si mijlocii, pentru
efectuarea lucrarilor in domeniul prestarii serviciilor
pe baza de concurenta. Fiecare proiect de contract
are cel putin doi antreprenori.

Aceasta forma poate fi aplicatd iIn Moldova in
domeniul prestarii serviciilor comunale.

Contracte In cauza pot fi Incheiate pentru o
durata de 1-2 ani.

b) Contractul de livrare a productiei pentru
necesitatile statului. Contractul de livrare a
productiei (efectuare a lucrarilor) pentru necesitatile
statului este contractul incheiat intre reprezentantul
statului (grupul de lucru) si ofertantul castigator
conform rezultatului procedurii de livrare a
productiei pentru necesitatile statului, prin care
furnizorul (antreprenorul) se obligd sa transmita
grupului de lucru pentru achizitii marfa, lucrarea,
serviciul, iar grupul de lucru se obligd sd le
receptioneze si sa plateasca pentru ele pretul stabilit.
Durata acestui contract poate fi diferita.

¢) Contractul de asistenta tehnica. Contractul
de asistentd tehnicd reprezintd un contract intre
administratia centrald §i administratia locald cu
structurile din alte state, regiuni, prin care se
transmit sau se adapteazda idei, know-how-uri,
tehnologii sau experienta privind stimularea
dezvoltarii obiectului ales. Durata acestui contract
poate fi diferita.

d) Contractul de management. Scopul acestor
contracte este Tmbunatitirea gestionarii activelor
statului sau ale municipiului prin atragerea, pe baza
de concurs, a unei structuri private competente. De
obicei, acest tip de contract se incheie pentru 3-5
ani. Partenerul privat primeste o plata fixa sau plata
este mixtd: o platd fixd si alta in functie de
rezultatele functiondrii sistemului. Toate aspectele
legate de modalitatea de plata trebuie prevazute in
contract. Din cele expuse mai sus reiese clar ca
aceasta formd este o variantd mai complexa a
parteneriatului  public-privat, care presupune
transmiterea de responsabilitdti sporite cétre sfera
businessului. In temeiul contractului si 1in
conformitate cu prevederile acestuia, puterea
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transmite structurii private responsabilitatea pentru
gestionarea obiectelor si, evident, si riscurile legate
de asigurarea functiondrii acestora. Cat priveste
riscurile legate de colectarea de la consumatori a
platilor pentru serviciile prestate, acestea ramén n
responsabilitatea statului, la fel ca si riscurile ce tin
de acoperirea investitiilor efectuate. Printre
dificultatile functionarii acestei forme de parteneriat
putem mentiona urmitoarele. In primul rand, nu
existd informatii veridice privind starea sistemului
in vederea functiondrii eficiente — de aceea acest
contract este o Intelegere, un compromis Iintre
ambele parti; In al doilea rand, o problemd majora
este controlul sau monitorizarea din partea statului a
atingerii scopului formulat 1n contract.

e) Contractul de arenda, ca forma incipienta
de parteneriatul public-privat. Scopul contractului
de arenda in sfera serviciilor comunale, precum si in
prestarea serviciilor 1n transport constd 1in
imbunatatirea calitatii serviciilor prestate prin
atragerea, 1n procesul de administrare a
infrastructurii, pe bazd de concurs, a sectorului
privat, cu transferarea catre acesta a riscului
comercial. Operatorul privat primeste de la stat,
conform contractului de arenda, in administrare si
deservire un complex patrimonial — obiect al
infrastructurii comunale — de obicei pentru un
termen de pani la 12-15 ani. In acest caz,
operatorului i se transmit doud din cele trei tipuri de
riscuri: riscul de gestionare a infrastructurii §i riscul
comercial.

La capitolul arendei apare problema
investitiilor: care sint resursele si cine investeste.
Investitiile pot fi efectuate doar din plata pentru
arenda si numai de catre stat. De aici apare logica
intrebare: cum se determina plata de arendd. De
obicei, aceasta este stabilitd In marimea sumelor
amortizarii. Pentru Moldova metodologia calcularii
acestei plati trebuie ganditd bine, deoarece
infrastructura este foarte uzati. In cazul nostru s-ar
putea permite ca o parte din plata pentru arenda sa
fie utilizata de sectorul privat pentru investitii. Aici
apare problema eficacitdtii colaborarii intre putere si
business privind planificarea investitionald. Solutia
optimd este urmatoarea: businessul investeste in
reparatiile capitale si restabilirea fondurilor fixe, iar
statul — In modernizarea si dezvoltarea sistemului.

1) Contractul de concesiune. Conform acestei
forme a parteneriatului public-privat, operatorul
privat primeste de la stat in folosintd obiecte de
infrastructurd de stat sau municipale in scopul
prestarii serviciilor publice de calitatea prevazuta in
contract. Una dintre caracteristicile principale ale
contractului de concesiune este ca concesionarul
(businessul) 1si asuma anumite obligatii financiare

privind investirea in sistemele de infrastructurd. in
cazul contractului de concesiune, businessul ia
asupra sa toate cele trei riscuri: investitionale,
comerciale si cele legate de gestionarea sistemului
si de asigurarea functionarii acestuia. Contractul de
concesiune este o forma de parteneriat public-privat
care intervine cand se cer investitii mari pentru
modernizarea si dezvoltarea Intreprinderilor. De
aceea businessul va fi interesat sd investeascd doar
atunci cand, pe langd riscurile asumate, el va fi
sigur de profitul pe care il va obtine si de nivelul de
recuperare a investitiilor. Din aceste considerente,
acordurile de concesiune trebuie Incheiate pe o
perioada de timp mai indelungata: 10-30 de ani.

j) Actionarea sau participarea capitalului
privat in intreprinderile de stat (formarea
intreprinderilor mixte) — activitatea comund de
antreprenoriat a businesului privat cu intreprinderea
de stat pe baza de contract.

In acest context, este necesar de subliniat si
urmatorul fapt: finalitatea cautarii si aplicarii
diferitelor forme de parteneriat public-privat nu este
reducerea responsabilitatii statului in fata societatii,
ci asigurarea unui parteneriat pe principii benevole,
in care partenerul privat trebuie sa-si pastreze
caracteristicile si scopurile pe toatd perioada
contractului. Statul este responsabil de toate
procesele economice si sociale care au loc in stat.

6. PROPUNERI PRIVIND
IMPLEMENTAREA PPP-LUI iN
MOLDOVA

Implementarea parteneriatului public-privat in
Moldova poate fi efectuata pe etape.

I. In primul rand, este necesari elaborarea
unei conceptii nationale privind parteneriatul
public-privat, ca modalitate viabila de introducere a
managementul privat in sectoarele serviciilor
publice, infrastructura, agrement, ocrotirea sanatatii
si Invatdmant, precum si in alte sfere. Pornind de la
specificul unor regiuni, se propune examinarea
acestei conceptii la nivel regional, in primul rand pe
cele cinci regiuni de dezvoltare a Moldovei, propuse
recent de Guvern. Aceastd discutie ar da
posibilitatea de a forma opinia publica in teritoriu si
de a intelege mai profund problemele teritoriale la
implementarea parteneriatului public-privat. Aceste
mase rotunde 1n teritoriu pot fi efectuate In comun
cu Ministerul Constructiilor si  Dezvoltarii
Regionale.

- starea fondurilor fixe in ramurile posibile de
a fi incluse in parteneriatul public-privat;
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- determinarea necesitatii investitionale pentru
regiune in ceea ce priveste ramurile posibile de a fi
incluse in parteneriatul public-privat;

1. Analiza prin  prisma teritoriala a
potentialului de implementare a parteneriatului
public-privat:

- starea economico-sociald a teritoriului
(indicatorii principali);

- politica tarifara promovatd in regiune si
structura tarifelor;

- nivelul calitatii serviciilor prestate;

- potentialul de productie a
prestate;

- specificul climatului investitional in regiune,
inclusiv finantarea din bugetul de stat;

- nivelul de pregatire a sectorului bancar.

Realizarea de catre administratia publica
locald a acestor cerinte va permite eficientizarea
meselor rotunde privind implementarea
parteneriatului public-privat.

III. Se «cere o analiza din partea
administratiei publice centrale si a administratiei
publice locale, in comun cu societatea civila, a
cadrului legislativ in vigoare privind prestarea
serviciilor  publice, oferta terenului pentru
constructii, administrarea spatiului locativ si alte
domenii, precum si a modalitatilor de implementare
a formelor de parteneriat public-privat (arenda,
concesiunea, constructia caselor prin metoda
ipotecard, livrarea productiei pentru necesitatile
statului si altele):

serviciilor

nota informativd a organelor centrale
responsabile pentru domeniile respective;
practica  judiciara  privind actualizarea

legislatiei in vigoare;

informatia de la organele locale privind
petitiile  si  plangerile  cetdtenilor  privind
nerespectarea legislatiei in cauza.

Pe baza acestei analize vor fi formulate
propuneri concrete de modificare a legislatiei, care
trebuie totusi avizate prin prisma implementarii
legii privind parteneriatul public-privat.

IV. Instruirea functionarilor de stat si
pregatirea bussinessului pentru implementarea
parteneriatului public-privat:

- pregatirea programelor de studii pentru toate
categoriile de participanti;

- coordonarea si elaborarea graficului de
organizare a seminarelor 1n regiuni;

- formarea grupurilor de lucru in teritoriu
pentru pregétirea populatiei privind implementarea
parteneriatului public-privat.

Cele expuse mai sus vor permite si contribui
la eficientizarea implementarii parteneriatului
public-privat in Republica Moldova.
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