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Abstract: Contractul de vanzare-cumpdrare internationald de marfuri, urmare a ritmului alert al dezvoltarii societdtii
de consum, reprezintd una dintre cele mai importante institutii juridice ale Dreptului Comercial International. In esentd,
acest contract reprezintd acordul de vointa prin care una dintre parti- numitd vanzator, cu sediul intr-o anumita tard, se
obliga sa transfere celeilalte parti- numita cumparator, cu sediul in alta tard, proprietatea asupra unuia sau mai multor
bunuri, in schimbul unui pref. O chestiune prealabild, insa deosebit de importanta pentru executarea contractului de
vanzare-cumparare internationala de marfuri este stabilirea legii aplicabile acestuia, raportat la faptul ca partile provin
din state diferite si, prin urmare, din sisteme de drept diferite.

Cuvinte cheie: contractul de vanzare-cumparare internationala de marfuri, vanzarea prin bursa internationald,
vanzarea prin licitatii.
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Contractul de vanzare-cumpdrare internationald

Contractul de vanzare-cumpérare internationald constituie principalul instrument juridic prin care se
desfasoara comertul international. Pe langa forma clasica el cunoaste si forme noi, moderne. De aceea acest tip
de contract poate fi considerat "universal" deoarece schimburile comerciale internationale au cunoscut o
dezvoltare fara precedent, prin intermendiul vanzarii asigurandu-se circulatia marfurilor de la producator la
consumator in cadrul relatiilor comerciale internationale.

Fard pretentia de a formula o definitie, preocupat de delimitarea obiectul dreptului comertului
international, considerdm ca doud elemente caracterizeaza in principal contractul: existenta unui element de
extraneitate si caracterul comercial (faptul ca in joc sunt interese legate strict de comertul international).

In ceea ce privesc elementele de extraneitate, acestea nu pot fi decat cele care prezinta o semnificatie sau
sunt de o naturd deosebita. Sunt considerate astfel criterii proprii: sediul partilor, migcarea obiectelor vandute,
locul incheierii contractului, locul predarii lucrului vandut.

Definitia contractului de vinzare-cumpdrare internationald:
Contractul de vanzare-cumparare n comertul international este actul juridic prin care partile vanzator si
cumparator, avand sediile in state diferite, se obliga primul sa transfere proprietatea unui bun, iar cel de al doilea
sd achite pretul convenit.

Denumire
* contract de vanzare-cumparare, contract de vanzare, contract de cumparare, contract de import, contract
de export, contract de export-import,etc

Cu titlu de exemplu in Conventia de la Haga din 1964 care fara a defini vanzarea internationald, in
articolul al doilea precizeaza ca: "Prezenta este aplicabild contractelor de vanzare incheiate intre parti care isi
au sediul, sau in lipsa de sediu, isi au resedinta obisnuita pe teritoriul unor state diferite", in fiecare din cazurile
exhaustiv aratate de text.

Se diferentiaza de contractul de vanzare intern prin aceea cd pe langa elementul comercial ce
caracterizeaza contractele comerciale, apare caracterul international dat de elementul de extraneitate (cetatenia
partilor, sediul, locul incheierii contractului, locul executarii). Din aceastd cauza contractul de vanzare-
cumpdrare internationala este susceptibil de a fi guvernat de doua sau mai multe sisteme de drept, ridicindu-se
astfel problema legii aplicabile. Conventia Natiunilor Unite asupra contractelor de vanzare internationala de
marfuri de la Viena din 1980, care precizeaza ca " se aplica contractelor de vanzare de marfuri intre parti care
isi au sediul in state diferite", iar "nationalitatea partilor" este luata in considerare pentru aplicarea conventiei
(art.l). Daca o parte nu are sediu, resedinta sa obisnuita ii tine locul (art. 10 lit.b);

Opinia general acceptatd in doctrina cu privire la confinutul notiunii de vanzare a fost aceea ca prin
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vanzare se Intelege contractul prin care o parte numitd vanzator se obliga sa livreze un bun, iar cealalata parte
numitd cumparator, sa plateasca pretul. Conventia de la Viena stabileste in art.30 si 53 care sunt obligatiile
vanzatorului si respectiv ale cumparatorului.

Deci, textele conventiilor internationale multilaterale intdresc convingerea cd definitia data este corecta
si cuprinde aspectele esentiale. Pe baza acestor texte, ajugem la aceeasi concluzie, ca vanzarea este un contract
incheiat intre doud parti prin care una din ele numita vanzator se obliga sa predea celeilalte o marfa si sa-i
transmitd proprietatea, in schimbul unui pret platit de cealalta parte numita cumparator.

In ceea ce priveste legea aplicabila contractului de vanzare internationald, Lex contractus va cArmui:
interpretarea contactului, drepturile si obligatiile partilor, existenta si validitatea contractului si elementele sale,
inclusiv formarea contractului (oferta si acceptarea) conditiile de validitate, legalitatea platii, a mijloacelor si
modalitatilor de plata. Lex contractus poate fi stabilitd de parti conform lex voluntatis sau va fi determinata pe
baza regulilor de DIP, iar in cazul statelor Uniunii Europene semnatare ale conventiei comunitare, va fi aplicat
art.4 din Conventia de la Roma din 1980 privitoare la legea aplicabild obligatiilor contractuale, iar in cazul
statelor sud americane Conventia cu privire la legea aplicabila obligatiilor contractuale.

Viénzarea prin burse internationale
Bursele sunt institutii unde se negociaza si se vand valori mobiliare sau marfuri, dupa o anumita
procedura si numai de anumiti intermendiari, sub supravegherea unei autoritati, de obicei a statului. Bursa este
0 piata specifica tarilor cu economie de piata.

Aparitia primelor burse dateaza din Evul mediu primind aceasta denumire de la familia venetiana Delia
Borsa (in flamanda van der Burse) care la finele sec.XIV a infiintat la Bruges (Flandra) un local pentru
negocierea periodica a diferitelor valori (mérfuri, AUR, argint, platina si hartii de valoare).

Bursa ca piata mobiliard se caracterizeaza prin urmatoarele:

* negocierile se fac fara aportul real si farad o verificare a titlurilor respective, care sunt vandute intocmai
ca bunurile fungibile, prin simpla indicare a cantitatii si calitatii lor;

* vanzarea §i cumpdrarea nu se face decéat prin intermediari, titularii titlurilor (vanzatori sau cumparatorii)
nu se Cunosc.

* Detinatorii titlurilor cumpara spre a revinde, si vand spre a rascumpdra urmarind sa castige din diferenta
de pret; pentru ca nu au intentia de a le pastra, ei fac operatiuni de specula. 1. TR POPESCU/Dr.co.int.1983
Exista si valori care nu se negociaza la bursa, nu au deci cote la bursa.

Functiile bursei:

* bursa stabileste pretul sau cursul valorilor negociate in functie de cerere si oferta : cresterea cererii
determina o crestere corespunzatoare a pretului sau cursului. Pretul sau cursul se publica in lista de preturi sau
cursuri bursiere care se difuzeaza pe piata. Preturile sau cursurile nu sunt unice: exista preturi sau cursuri de
vanzare usor superioare celor de cumparare, preturi sau cursuri la vedere si la termen.

* mijloceste schimburile de valori fara ca acestea sa fie prezentate de vanzatori si examinate de cumparatori,
la marfurile susceptibile de a fi determinate prin numar, volum sau greutate, precum si faptul ca pot fi
schimbate cu altele de acelasi fel si in aceeasi cantitate. Astfel exista bursa de cereale, de bumbac, de cafea,
dar nu exista o bursa a operelor de arta sau antichitati.

Tranzactiile se incheie prin strigari publice de oferta si cerere a agentilor care stau in jurul unui
perimetru circular numit ring sau corbeille. Momentul perfectarii operatiunii este marcat prin cuvintele "am
cumparat” §i "am vandut".

Activitatea este controlatd de sindicul bursei care este seful curtierilor si care fixeaza cursul de
deschidere si de inchidere. Comisia cotei si sindicul impreuna alcatuiesc lista tranzactiilor consemnate si intr-
un registru de procese verbale; prin intermediul sistemelor electronice acestea sunt inregistarte automat.

Tranzactiile incheiete initial in forma orala se definitiveaza in scris de regula sub forma contarctelor tip.

In scopul facilitarii incheierii operatiunilor si al eliminarii neintelegerilor ce pot avea drept consecinti
aparitia litigiilor, la bursele de marfuri se folosesc conditii uniforme inspirate de uzantele comerciale.Au fost
uniformizate calitatea marfii, marimea tranzactiei, locul de livrare, termenul de livrare si de plata, ambalajul.

Véanzarea prin licitatii

Licitatia este o vanzare catre cel care ofera pretul cel mai mare sau, invers o cumparare de la cel care
isi ofera marfa la pretul cel mai mic. Exista deci licitatii intemeiate pe preturi crescatoare si licitatii intemeiate
pe preturi descrescatoare.

Licitatia bazata pe preturi crescatoare consta in comunicarea pe care o face licitatorul despre lotul de
marfuri si pretul nominal de incepere a licitatiei. Cumparatorii prezenti ridica acest pret, urmarindu-se in
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permanenta care este ultimul din cumparatori care a oferit pretul cel mai mare. Marfa se adjudeca aceluia dintre
cumpdritori care a oferit ultimul, pretul sau. In ipoteza in care acest pret nu satisface pe vanzitor, regulile
stabilite la unele licitatii, permite acestuia sa-si retragd marfa de la licitatie, urmand ca dupa licitarea celorlalate
marfuri sd fie supusa din nou licitarii.

Licitatia bazatd pe preturi descrescdtoare are loc prin comunicarea unui pret maxim de la care se
porneste, licitatorul anuntand apoi preturi din ce In ce mai mici, pand cand unul dintre cumparatori ofera
primul, unul din preturile anuntate, adjudecandu-se astfel marfa.

Licitatiile internationale contituie o piatd speciald care concentreazd ofertd si cererea de marfuri
netipizate. De aceea licitatiile in raport cu bursele prezinta o serie de caracteristici:

* Mostrele sau marfurile se gasesc la locul unde se desfagoara licitatia
* Programul de functionare nu este continuu.

Functia licitatiilor 1n practicd comertului international consta in valorificarea marfurilor care nu pot fi
incadrate in tipurile uzuale folosite la bursda. Datoritd acestui fapt, marfurile supuse licitatiei trebuie sa fie
vizionate de catre eventualii cumparatori.

in comertul international licitatiile sunt organizate fie direct de catre firmele producitoare, ori cele
comerciale, fie de citre institutii specializate in acest domeniu. in tarile in curs de dezvoltare, la organizarea
licitatiilor participa, in multe cazuri, si bancile comerciale care finanteaza firmele cu activitate de comert
exterior.

O forma practicata tot mai des de participantii la licitatiile internationale consta in prezentarea ofertelor
lor prin intermediul unor firme din tard unde se organizeaza licitatia, mai ales cd, in unele tari aceasta forma
de oferta (brokeraj) este obligatorie prin lege.

Licitatii pentru vanzari de mdrfuri

Licitatii pentru vanzari de marfuri sunt cunoscute din antichitate. Denumirea provine din latina de la
audio. Licitatiile pentru vanzari de marfuri sau licitatiile de export oferd posibilitatea vanzarii marfurilor in
conditii avantajoase si permit obtinerea de credite din partea bancilor.

Licitatii pentru vanzari de marfuri se instituie de vanzatori, de cumparatori sau de catre institutiile
specializate cum sunt Hudson s Bay Company din Londra, Nederlandsche Handels Maatshapy din Amsterdam.
De regula licitatiile internationale se organizeaza de agenti specializati, societati comerciale si banci. Agentii
specializati se numesc auction brokers.

Pregatirea licitatiei presupune efectuarea unei publicitati prin anunfuri in presa, tiparirea de prospecte,
cataloage, invitatii. Marfurile ce vor face obiectul licitatiei se expun spre vizionare. Conditiile de livrare
redactate de organizatori prevad conditiile de participare, vizionarea loturilor, atribuirea lor, conditiile de plata,
modalitati de livrare si transport a marfurilor achizitionate si modalitati de solutionare a litigiilor.

Licitatiile sunt supravegheate de stat (in Franta, belgia, Olanda) si de aceea la desfasurarea sedintelor
participa delegati oficiali numiti de autoritati (commissaires priseurs in Franta, deurwaarder in Olanda si
huissier in Belgia).

In vederea indeplinirii obligatiilor din oferte, ofertantii trebuie si depund, de reguld, anumite garantii
sub forma unei scrisori de garantie bancara, sau participantii sunt obligati sa depuna, inainte de licitatie, o
cautiune, care in mod obisnuit este de pana 10% din valoarea ofertei.

Orice licitatie se termind cu adjudecarea marfii citre acela care a céstigat licitatia. In acest caz
oragnizatorul, pe baza specificatiei tehnice, transmite comanda ferma citre furnizor, in cond. de livrare si plata
mentionate in "conditiile licitatiei". Furnizorul verifica daca respectivd comanda corespunde conditiilor de
participare la licitatie, specificatiei tehnice a produselor licitate, conditiilor si modalitatilor de plata si in urma
acestei verificari, remite clientului confirmarea de comanda. Pentru a se evita eventualele neintelegeri dintre
parti se pot incheia contracte scrise.

Celelalte operatii privind derularea contractului (cum ar fi procurarea autorizatiei de export, remiterea
unei copii a contractului la intreprinderea producatoare, transmiterea dispozitiilor de tarnsport si vamuire
pentru export) sunt la fel ca pentru derularea unui contr. obignuit de export.
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